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Si quieres imitar los casos de éxito de grandes empresas
que como tu se iniciaron como pequenos negocios,
necesitas tener capital de trabajo e invertir para crecer.
Es alli donde aparece la opcion del crédito: las cajas
municipales, bancos y otras instituciones financieras
tienen dinero y estan dispuestas a prestarle a negocios
con gran potencial como el tuyo. jCompruébalo!
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El crédito te sirve no solo
para financiar necesidades
como un nuevo local,
vehiculos o equipos, sino
también para necesidades
como el financiamiento
de una campana de
venta, pedidos grandes
inesperados o gastos previos
al cobro de tus facturas. Y
de esa manera te ayudara
a que tu empresa crezca!
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El crédito te puede ayudar a crecer

Sin importar el negocio al que te dediques, cuando recién
empiezas lo mas comUn es que inicies con tu dinero o el
de amigos y familiares, pero a medida que vayas creciendo
se te abriran nuevas opciones de financiamiento, siendo el
crédito una de las primeras y una de las que posiblemente
te acompane a lo largo de toda tu vida como empresario.
iinformate!



Cuando alguien te
presta el dinero

para que empieces o
agrandes tu negocio,
existen varias ventajas
que debes tener
presente. Aqui tienes
las mas importantes.

No viviras ajustado. No necesitas poner todo el
dinero que tienes, pues la institucion financiera
pondra una parte y asi no te quedaras tan ajustado
de efectivo por si te surge una urgencia.

El negocio devuelve el préstamo, no tu. Si las cosas
salen como las planeas, el negocio generara el
dinero suficiente para pagar las cuotas del crédito.



;Qué ventajas tiene el crédito?

—

= Ganaras mas dinero por cada sol metido en el
negocio. Cuando trabajas con plata de otros,
una vez que les pagas sus cuotas, todo el
dinero que sobre es tuyo. Y podras reinvertirlo
para lograr mayores beneficios y, en el largo
plazo, darle solidez a tu negocio.

= Al pagar el crédito a tiempo, construyes
tu prestigio crediticio como empresa y
con ello podras conseguir mas créditos y
en mejores condiciones. Ademas, podras
acceder a clientes de mayor tamano cuya
preocupacion es conseguir proveedores de
buena reputacion comercial.

¢Por qué no te animas a descubrir de qué manera

te ayudara a crecer el crédito? jVe a una
institucion financiera e informate!
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Existen muchas instituciones financieras interesadas
en darte crédito. Te lo ofreceran desde que inicias tu
negocio y, a medida que éste crezca y se consolide,
se te iran ampliando las opciones.




;Quiénes te pueden prestar?

—

Existen varios tipos de
instituciones financieras
formales, y entre éstas,

existe un grupo que se

especializa en atender
las necesidades de
empresarios con negocios
como el tuyo. Estas

son las instituciones de
microfinazas.

Entre las empresas de microfinanzas tienes:

= Bancos Y financieras especializados o con areas
orientadas a este rubro.

= (Cajas municipales y rurales.
= Edpymes.

= Y si no puedes cubrir las garantias que alguna de
ellas te pide, puedes recurrir al Fogapi (Fondo de
Garantia para Préstamos a la Pequena Industria)
para que te ayude con ello.




Toma en cuenta estas recomendaciones:

El crédito tiene muchas ventajas, pero debes informarte bien
para elegir el correcto y en el momento en el que te sea
realmente util. Por ello, antes de pedir un préstamo, debes
tener claro que:

SABER DIFERENCIAR = No puedes mezclar tus

ingresos y gastos con los

de tu empresa. Si lo haces

te sera imposible saber si
\r el negocio es bueno.
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NIS GASTOS E = El mismo negocio debe generar el
dinero para devolver el crédito.
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= El dinero prestado lo
tendrias que emplear ' m
en inversiones A )
0 como capital
de trabajo para

aumentar tus ventas
o reducir tus costos.
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= El crédito no es para vivir mejor o si te faltan clientes. Si el
negocio no funciona, no podras devolverlo.

= Es importante que reinviertas tus ganancias, pues ello permitira
que tu negocio pueda prosperar en el largo plazo.





